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Aisance relationnelle
Sens de la communication
Sens de I'écoute

Prise de décision rapide
Aptitudes de formation

Adaption rapide

Capacité d'improvisation

Disponible de suite

Hugo
Onteniente

CONSEILLERCOMMERCIAL

Passionné par la vente depuis mon plus jeune &ge, c’est autour de
ce domaine que jai construit mon parcours :

Fort de trois années dans le monde professionnel, jai sudémontrer
ma capacité adépasser les objectifs qui m'étaient fixés, ce quima
permis d'obtenir rapidement des responsabilités partout ou je

suis passé. Aujourd’hui, je suis a la recherche d’'un poste me
permettant de continuer a exceller dans la vente tout en relevant
de nouveaux défis.

EXPERIENCE

RESPONSABLE COMMERCIAL ~ MADRID
OTOVO Février2024-Décembre2024

Vente de solutions photovoltaiques, batteries de stockage et
bornes derecharge en achat comptant et leasing (B2C).

Accompagner, suivre et fidéliser un large portefeuille clients.

Formation continue sur les évolutions réglementaires et
technologiques du secteur.

Accompagnement client tout au long du processus, de la
proposition initiale au suivi post-vente.
COMMERCIAL SEDENTAIRE ~ MADRID
SELECTRA Septembre2023-Janvier2024

Vente de produits et services d’énergie, de téléphonie et
d'assurance pour plus de 20 partenaires (B2B - B2C).

Ventes téléphonique ‘One shot’ en appel entrant.

Maitrise du Cross-selling, du Up-selling et des ventes
impromptues.

Comprendre en profondeur les besoins du prospect pour
l'orienter efficacement.

Promotion au « Ple Performance » dés le premier mois.

COMMERCIAL TERRAIN/FORMATEUR ~ PACA
RANGER MARKETING Octobre2021-Juin2023

Vente de produits et services pour le compte de Bouygues
Télécom et Engie (B2B -B2C).

Application des techniques de vente ‘One shot’ en porte a porte
et sur RDV.

Développer un portefeduille client sur une zone définie.
Former, superviser et animer une équipe de commerciaux.

Apprendre par le dépassement de soi-méme.



