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Carnet de conducir y vehiculo propio

Una profesional dinamica que combina una vision estratégica y operativa. Mi mentalidad
analitica, centrada en la optimizacién del rendimiento de los productos, y mi entusiasmo por
construir relaciones solidas con los clientes, me impulsan a trabajar en entornos rapidos 'y
exigentes.
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& Médiaperformances (FMCG) - Paris
Gestora de cuentas de clientes Mar.Ago. 2023

Adquisicion y Fidelizacion: prospecciéon y construciéon
de una cartera de clientes ajustando los discursos de
ventas a sus necesidades especificos.

Vision Estrategica: vigilancia de las tendencias del
mercado y ajustar las estrategias para captar las
oportunidades con valor afadido.

¥ Lustucru Frais y Croustipate (FMCG)- Paris
Representante de ventas: Sept.2019-Ene.2023.

Negociacion comercial : Business Plan para adquirir

acuerdos estrategicos (mix productos).

Merchandising_ Categoria: Creaciébn y puesta en §
marcha de los planes de visibilidad para maximizar eI§

rendimiento de las ventas en las estanterias.
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Oct.2023-0Oct.2024

Bali, Laos, Camboya,
Tailandia, Espana, Francia

Anslisis dedaos: Excel

Explorar y viajar por el sureste
asiatico.

Mejorar mi espaiol y inglés y
profundizar mi conciencia
cultural.

Prospeccion B2C yB28
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“% ESG Business School -
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( ~ o1 IUT Universidad - Angers 2013-2015.
Técnico Superior Universitario en

Habilidades técnicas :

PowerFPoint CRM (Salesforos).
Herramientas de marketing
Mislsen, Circana, Kantar ¥
plataformas de marke tng digital.

Habilidades comerciales :

Negociacion B2C yB28
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"B Formacion alternada Jacquet Brossard

Asistente Category Manager 2017-2019.
Analisis de categoria: Explotacién de los datos del
software de panelistas (Kantar, Nielsen, Circana)
para proponer recomandaciones que valoran el
crecimiento de las categorias.

Coordinar PLV: Desarollo de las campafas
publicitarias, aumentado el compromiso de los
consumidores.

“% IDRAC Business School Nantes 2017-2019.
MBA en Estrategia e Innovacion Empresarial

Especializacion marketing digital

¥ Becaria Industrias Therme - México 2017.

Asistente de negocio y marketing

Tolosa 2016-2017.
Licenciatura en negocios y marketing

“% Viaje internacional - Australia 2015-2016.

Au pair

Negocios y Marketing
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